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Qué modelo de financiacion cree Vd. que es el mas adecuado parala
Gestion de una ZCA.

1. Mayoritariamente de Capital Publico

13 o Iy
(Administracion)
5 2. Mayoritariamente de Capital Privado
' (Empresarios)
3 8. Un modelo equilibrado y mixto Publico-
' Privado.
4 = 4.  Mayoritariamente patrocinadores

externos: banca, telecomunicaciones y
otras empresas lideres.
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Qué agentes deben asumir “mayoritariamente” la financiacion de
la puesta en marcha de una Zona Comercial Abierta.

1. . 1. Las diferentes administraciones,
5 I autonomica, insular y local
L % : !
2, Los empresarios de comercio de la

L JA s
' 3. Los empresarios de todos los

A I% sectores econdmicos de la zona:
comercio, ocio, servicios, etc. a titulo
5 2% particular.
4. Los propietarios de los inmuebles de
la zona.

5. Las organizaciones empresariales
Implicadas en la zona.
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Qué formula juridica es la mas adecuada para Vd. para configurar una
Gerencia de Zona Comercial Abierta.

1 Una Sociedad Anonima de capital

18 ook - .
publico-privado.
5 2. Una Organizacion sin animo de
' lucro con participacion Publica.
3 (Fundacion, etc.)

3. NO creo que sea necesario una

4 3% sociedad nueva si existe una
asociacion local de empresarios.

4, Un Consorcio publico-privado.
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En qué aspectos deben realizarse los esfuerzos econémicos parala
puesta en marcha de una Zona Comercial Abierta.

-
.
-

4 40%

En un plan de urbanismo para la
zona: aparcamientos,
peatonalizacion, etc.

En la creacion de una Imagen de
Marca Comun y planes de
promocion y dinamizacion.

En la mejora de laimagen de los
establecimientos.

En un plan de viabilidad de la
Zona .
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Por qué cree Vd. que existen problemas de financiacion de las ZCA'’s

1. Los empresarios asociados no pueden
asumir ellos solos la financiacion de la
zona comercial.

2. No se ha comenzado a comunicar las
ventajas de una ZCA'’s para atraer
inversores privados.

o Los presupuestos de las
Administraciones no son suficientes
para estos proyectos.

4. Se deberia implicar no solo a los
empresarios sino también a los vecinos
y propietarios de inmuebles.
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